Experte/-in Betriebliche

Krankenversicherung (DVA)

Kunden:innen im Firmenkundengeschaft kompetent
zur betrieblichen Krankenversicherung beraten

Qo o

Zielgruppe Dauer Format Ort Bildungszeit ~ Abschluss
Mitarbeiter:innen im ca. 6 Tage Online oder mit Online und an max. 15h pro Jahr Experte/-in

Vertrieb (mindestens Prasenzanteilen ausgewahlten Betriebliche
Sachkundepriifung BWV Regional Krankenversicherung
nach 34d GewO) Standorten (DVA)

Konzept

Ziel des Expertenseminars ist es, Vermittlerinnen und VVermittler in die Lage zu versetzen, die Potenziale der betrieblichen Kranken-
versicherung am Markt zu erkennen und diese fir sich zu nutzen. Darlber hinaus erhalten Vermittler:innen die Kompetenz, die betriebliche
Krankenversicherung fach- und vor allem bedarfsgerecht im Firmenkundenbereich zu beraten.

Ziele/Nutzen Inhalte lhre Vorteile auf einen Blick

In diesem Seminar > Betriebliche Versorgungssysteme - Die Durchfiihrung erfolgt je nach Wahl

- erhalten Sie einen umfassenden - Employer und Employee Benefits Online oder mit Prasenzanteilen
Uberblick tiber die Vorteile und damit > Steuerliche Behandlung - Anerkannter Branchenabschluss flir
resultierenden Vertriebschancen in der \/ertriebsmitarbeiter:innen

betrieblichen Krankenversicherung, > Arbeitsrechtliche Behandiung > Wissensvorsprung in sich schnell

- Praxis Know-How

- vermitteln wir Ihnen die erforderlichen verdandernden Fachgebieten
fachlichen Grundlagen, um die betrieb- - Bessere Vertriebschancen durch eine
liche Krankenversicherung kompetent im hohe Beratungskompetenz

Firmenkundengeschaft zu beraten, .
Irmenkundengeschart zu beraten > Lernprogramme integriert

-> erhalten Sie nach bestandener Priifung
einen anerkannten Abschluss
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